
Obiettivopotenziare la retesulterritorio

Emakpuntasuunportaleadhoc
dedicato ai venditori

Emak
(

Milano
, segmento

STAR
) ,

unodeimaggiori
player a livelloeuropeonella
produzione e nella
distribuzionedi macchineper la

manutenzionedelverde
,

hacompletato
il lancio di E-GO

,

il portaleb2b
dedicato ai rivenditori . Il

progetto , partitonelluglio2010
,

è

inquadratonelprogramma
strategiconotocorne " Emak
GroupWebPresence "

e nasce
dallavolontàdelGruppo di

ripensare e riposizionare la

propriapresenzaon-line
,

con l

'

obiettivo di migliorare e

rafforzare le relazionicon i rivenditori e con le filiali e distributori
esteri.

Costantementeaggiornato e accessibiletramitelog-in (

24ore
su24

,

7 giornisu
7

)

dalsitoWebwww.ego.emak.it ,

E-GO si

struttura in duesezioniprincipali : Tu & Emak e Tu & Il Tuo
ClienteFinale . L

' areaTu & Emakraccoglietutte le attivitàdel
rivenditoreneiconfronti di Emaked è a suavoltaarticolata in

quattromodulidistinti :

A rendereunicoE-GOrispettoallepiattaformeb2bdei
competitor di Emak è la sezioneTu & Il TuoClienteFinale

,

cheaiuta
il rivenditore a gestire le proprieattivitàneiconfrontideiclienti
fine . Per il GruppoEmak

,

il portaleb2bhaunavalenza
strategica . A spiegarlo è MarcoPederzini

, (

foto
) QualityAssurance

,

BusinessProcess & InformationSystemDirector :
« Lapiattaforma

E-GOpermetteràadEmak di migliorare la propriaefficienza e il

rapportocon la retevendita ».
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